Q4/2024 Hiljaista jaksoa edeltdva uutiskirje
10.1.2025

Sitowisen IR-uutiskirje julkaistaan neljasti vuodessa ennen hiljaisen jakson alkamista. Uutiskirje on
tiivistelma kuluneesta vuosineljanneksesta ja pitaa sisallaan neljanneksen tarkeimmat tiedotteet, usein
kysyttyja kysymyksia sijoittajatapaamisissa seka tietoa tulevista IR-tapahtumista.

Sitowisen hiljainen jakso alkaa 13.1.2025, ja tilinpaatostiedote vuodelta 2024 julkaistaan 12.2.2025 noin klo
8.30. Englanninkielinen webcast-tilaisuus alkaa tulosjulkistuspaivana klo 12.00. Linkki lahetykseen seka
puhelinkonferenssitiedot julkaistaan myéhemmin.

Sijoittajatapahtuma Sitowisen Digitaalisista ratkaisuista

Sitowisen strategian yhtena painopistealueena on Digitaaliset ratkaisut -liiketoiminnan laajentaminen. Yhtio
jarjesti 4.12.2024 sijoittajatilaisuuden, joka keskittyi Sitowisen Digitaalisten ratkaisujen liiketoimintaan,
tuotteisiin ja kasvumahdollisuuksiin. Tilaisuudessa esiintyivat toimitusjohtaja Heikki Haasmaa ja
Digitaalisten ratkaisujen liiketoimintajohtaja Anna Wack.

Sitowise ei julkistanut tilaisuuden yhteydessa uusia tavoitteita, jotka vaikuttaisivat konsernin strategiaan tai
pitkan aikavalin taloudellisiin tavoitteisiin. Esityksissa kasiteltiin seuraavaa Digitaalisten ratkaisujen
kasvutavoitetta, joka on sijoittajille kiinnostavaa tietoa, mutta joka ei ole olennaista tietoa yhtiosta:

e Sitowisen tavoitteena on kaksinkertaistaa Digital Solutions -liiketoimintansa Suomessa ja Ruotsissa
yhteensa noin 70 miljoonaan euroon vuoteen 2030 mennessa hakemalla merkittdvaa kasvua SaaS-
ja tuoteliiketoiminnassa, kansainvalistamalla tuoteliiketoimintaa asteittain seka hakemalla
markkinoiden mukaista kasvua Digitaalisten ratkaisujen projektiliiketoiminnassa ja konsultoinnissa.

Sijoittajatilaisuuden tallenne 16ytyy osoitteesta https://sitowise.videosync.fi/digitalsolutions
Tapahtuman esitysmateriaali 16ytyy taalta: Insights into Sitowise Digital Solutions
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https://sitowise.videosync.fi/digitalsolutions
https://www.sitowise.com/serve/insights-sitowise-digital-solutions-04-dec-2024pdf

Tarkeimmat tiedotteet Q4/2024

Sijoittajauutinen 9.10.2024: Ainutlaatuinen virtuaalivoimalaitos avaa uusia energiamarkkinoita | Sitowise

Sijoittajauutinen 18.10.2024: Sitowise vahvistaa yhteisty6td merituulivoimahankkeissa | Sitowise

Porssitiedote 7.11.2024: Sitowisen osavuosikatsaus Q3 2024: Maadratietoisia toimia tulevaisuuden
kannattavuuden parantamiseksi | Sitowise

Porssitiedote 7.11.2024: Sitowise Group Oyij:n taloudellinen raportointi ja varsinainen yhtiokokous
vuonna 2025 | Sitowise

Sijoittajauutinen 13.11.2024: Sitowise mukana Helsingin pikaratikkahankkeissa | Sitowise

Viimeiselld vuosineljanneksellad annettiin lisdksi 16 liputusilmoitusta ja kaksi ilmoitusta johtohenkildiden
osakekaupoista. Katso tarkemmin: Sitowisen pdorssitiedotteet | Sitowise

Kaikki Sitowisen julkaisemat porssitiedotteet ja uutiset |6ytyvat yhtion internetsivuilta.

Usein kysyttyja kysymyksia sijoittajatapaamisissa

Mita nakyvyytta teilla on rakennusmarkkinoiden parantumiseen vuoden 2025 toisella puoliskolla?
Markkinoiden elpymisen ajankohta on hyvin epdavarma. Paras arviomme on, ulkoisiin markkinanakemyksiin
pohjautuen, ettd markkinat alkavat vahitellen elpya vuoden 2025 toisella puoliskolla. Suhtaudumme tahan
kuitenkin varauksella, silla aikaisemmat ennusteet markkinoiden elpymisesta ovat olleet liian optimistisia.

Mita sisdisia muutoksia ja strategisia aloitteita tarvitaan Ruotsissa ulkoisen markkinaymparistén
paranemisen lisdksi, jotta Ruotsin liiketoiminta palaa orgaanisen kasvun tielle?

Ensimmainen askel oli henkilostomaaran sopeuttaminen nykyista tilauskantaa vastaavaksi liilketoiminnan
kannattavuuden tukemiseksi. Nyt keskitymme myyntiin, esimerkiksi asiakasverkoston rakentamiseen,
aktiiviseen tarjouskilpailuun ja hinnoitteluun. Nédemme myds potentiaalia asiantuntijoiden siirtdmisessa
kasvusegmentteihin, kuten infra- ja ymparistopalveluihin.

Mika on realistinen keskipitkan ja pitkan aikavalin kannattavuustaso Ruotsin liiketoiminnalle nykyisen
hintakilpailun valossa, ja miten se vastaa koko konsernin kannattavuustavoitteita?

Emme ole julkistaneet tarkkoja tietoja, mutta tavoitteemme on, etta liiketoiminta-alueemme saavuttavat yli
10 %:n marginaalin.

Jatkuuko Infran ja Digitaalisten ratkaisujen kasvu?

Markkinaymparistdé on molemmilla alueilla edelleen vaihteleva. Kasvua tukee vihredan siirtymaan,
turvallisuuteen ja rakennetun ympariston digitalisaatioon liittyvien palveluiden kysynnan kasvu. Samaan
aikaan kasvua hidastaa lisddntynyt kilpailu ja hintapaineet seka liséksi Infran kohdalla rakennusmarkkinan
heikkoudesta johtuva kysynnan hidastuminen ja Digin kohdalla heikko yksityisen sektorin kysynta.

Mita vihrean siirtyman hankkeet Infra-liiketoiminnassa kdytannossa sisaltavat ja millaisia
kasvumahdollisuuksia niilla on?

Tarjoamme erilaisia kestavyyteen liittyvia palveluja, kuten ymparistévaikutusten arviointeja ja
biodiversiteettitutkimuksia. Energiasektorilla olemme mukana uusiutuvan energian hankkeissa, kuten tuuli-,
aurinko- ja vetyprojekteissa. Ndama hankkeet tarjoavat merkittavia mahdollisuuksia, ja meilld on useita
aloitteita ja kdynnissa olevia projekteja.
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Miten hinnoitteluymparist6 on tilla hetkella?

Vuonna 2024 hintapaineet ovat laajempia kaikilla liiketoiminta-alueilla kuin vuonna 2023. Kustannus- ja
palkkainflaation kompensoiminen hinnoittelutoimenpiteilld on ollut vaikeampaa. Painopisteemme on ollut
ja pysyy edelleen proaktiivisessa, asiakaslahtdisessa myynnissa seka hinnoittelussa.

Mika on Sitowisen lainojen kovenanttitaso? Mita tapahtuu, jos kovenantti rikkoutuu vuoden lopussa?
Rahoitussopimuksissa on yksi kovenantti, joka on nettovelka/ rullaava 12 kuukauden EBITDA tietyin pro
forma -oikaisuin. Tama ei tdysin vastaa ulkoisesti raportoitua velkaantuneisuusastetta. Kovenanttitaso ei ole
julkista tietoa. Sitowise sopi toisella vuosineljannekselld kovenanttitason valiaikaisesta mukauttamisesta.

Voitteko edelleen, kovenanttiehdot huomioiden, hy6dyntaa kayttamatonta lainafasiliteettianne?

Mika on likviditeettitilanteenne?

Likviditeettimme on hyva, ja rahavaramme ovat hyvalla tasolla. Meilld on kdyttdmatonta kapasiteettia
rahoitussopimuksessamme, mutta olemme olleet varovaisia investointien suhteen emmeka ole kdyttdaneet
sitd vahaan aikaan. Olemme toimineet ja investoineet operatiivisella kassavirralla ja odotamme taman
jatkuvan.

Sitowise tunnetaan insindori- ja konsultointiyrityksena rakennusalalla. Millaisia synergioita ndette
Digitaalisten ratkaisujen ja muiden liiketoiminta-alueiden valilla?

Ainutlaatuinen piirteemme on kyky yhdistda vahva tekninen osaaminen digitaaliseen osaamiseen.
Digitaalinen liiketoiminta on ollut kannattavaa ja sen odotetaan jatkossakin vaikuttavan positiivisesti koko
konsernin taloudelliseen kehitykseen. Markkinoilla on potentiaalia uusille tavoille tarjota
konsultointipalveluja, ja Digi-liiketoimintamme ansiosta digitaalinen muutos etenee nopeammin myds
sisaisesti koko konsernissa. Liiketoiminta-alueilla on my0s useita yhteisia asiakkaita.

Tavoitteenanne on kaksinkertaistaa Digitaalisten ratkaisujen liikevaihto 70 miljoonaan euroon vuoteen
2030 mennessa. Kuinka paljon tasta arvioidaan olevan projektiliiketoimintaa ja paljonko SaaSs-
liiketoimintaa?

Tuoteliiketoiminnan markkinat ovat houkuttelevat, koska ne kasvavat nopeammin kuin IT-palveluiden
markkina, ja kysyntda voidaan luoda my6s omilla toimilla. Tuoteliiketoiminnan kasvu on merkittava ajuri
kasvutavoitteen saavuttamiseksi, silld Digitaalisten ratkaisujen muilla alueilla eli projektiliiketoiminnassa ja
konsultoinnissa tavoitteena on jatkaa markkinoiden mukaista tai hieman sitd nopeampaa kasvua.

Milla yksittdiselld tuotteella tai SaaS-ratkaisulla on suurin potentiaali itsendisena tuotteena?

Useilla tuotteilla, kuten Routa ja Louhi, on suuri kasvupotentiaali. Asiakkaat ovat kiinnostuneita ostamaan
alustoja, jotka tarjoavat paasyn useisiin tuotteisiin, mika tarjoaa merkittavia mahdollisuuksia seka
kotimarkkinoilla ettd kansainvalisesti.

Pidetddnko tekodlya teknisen konsultoinnin alalla enemman mahdollisuutena vai uhkana?

Ndemme paljon mahdollisuuksia uusissa tekoalyn kdytté6n perustuvissa dlykkaissa palveluissa, jotka
tarjoavat meille tulevaisuuden kasvumahdollisuuksia. Sitowisen arvonluonnin ytimessa on se, etta
ymmarramme seka teknisen puolen digitaalisista ratkaisuista ettd niiden kayton kontekstin ja asiakkaan
arjen tyokalujen kayton parissa. Lisdksi meilla on jo lyhyelld aikavalilla mahdollisuus parantaa sisdista
tehokkuutta tekoalyn avulla esimerkiksi myynti- ja tarjoustydssa. Olemme ottaneet kdyttoon viisi erilaista
kdyttotapausta ja odotamme niistd saatavien hyotyjen toteutumista.

Oletteko enemman viela vaiheessa, jossa haette sisdisiad tehokkuuksia tekéalyn avulla kuin oikeasti
luomassa uutta liiketoimintaa?

Talla hetkelld etenemme molemmissa. Uutta Al-liiketoimintaa on jo saatu avattua, mm. Smartlas-
tuotteessa. Sisdisesti generatiiviset Al-tyokalut tuovat jo merkittavia hyotyja - erityisesti Digi-liiketoiminta-
alueella, mutta myos teknisessa suunnitteluliiketoiminnassa. Kun tekoalya hyédynnetdaan oman toiminnan
tehostamisessa, tarkastelemme jatkuvasti myos kyseisten palvelujen liiketoimintamallien mahdollista
muutosta ja avauksia uusille palveluille.



Q4 2024 sijoittajamateriaaleja

IR-sivustoltamme I8ytyy muun muassa seuraavat sijoittajamateriaalit:

e Sitowise sijoituskohteena — Evlin sijoittajatilaisuus 5.12.2024

e Sitowise sijoittajaesitys - Porssin Avoimet Ovet 28.8.2024
e Sitowise Q3 2024 result presentation 7.11.2024

Taloudellinen raportointi 2025

Sitowise Group Oyj:n tulosjulkistusten suunniteltu aikataulu vuonna 2025 on seuraava:

e Tilinpaatostiedote vuodelta 2024: 12.2.2025
e Osavuosikatsaus tammi—maaliskuulta 2025: 13.5.2025
e Puolivuosikatsaus tammi—kesakuulta 2025: 13.8.2025
e Osavuosikatsaus tammi-syyskuulta 2025: 6.11.2025

Taloudelliset katsaukset julkistetaan arviolta klo 8.30. Sitowise noudattaa 30 paivan hiljaista jaksoa ennen
taloudellisten katsausten julkistamista.

Varsinainen yhtiokokous 2025

Sitowise Group Qyj:n varsinainen yhtiokokous 2025 on suunniteltu pidettavaksi keskiviikkona 2.4.2025.
Hallitus kutsuu varsinaisen yhtiokokouksen koolle myéohemmin.

Osakkeenomistaja voi vaatia yhtiokokoukselle kuuluvan asian sisallyttamista yhtikokouksen esityslistalle.
Jotta vaatimus huomioidaan, se tulee toimittaa kirjallisena yhtion hallitukselle osoitettuna ja osakeyhtidlain
vaatimusten mukaisena viimeistdan 12.2.2025 osoitteeseen agm@sitowise.com.

Sijoittajatapahtumat 2025

Sitowisen taloudellisesta kalenterista |0ydat kaikki tulevat tapahtumat.

Sitowisen sijoittajaviestinta

Sitowisen sijoittajaviestinta auttaa sinua mielellaan kaikissa kysymyksissa. Yhteystiedot:

ir@sitowise.com
Mari Reponen, Head of IR, +358 40 702 5869

Tietoa Sitowisesta

Sitowise on pohjoismainen rakennetun ympdristén ja metsdalan asiantuntija- ja digitalo. Suunnittelu- ja
konsultointiosaamisemme mahdollistaa vastuullisemman ja dlykkddmmdn kaupunkikehityksen ja sujuvamman
liikkumisen. Sitowise tarjoaa palveluita Suomessa ja Ruotsissa liittyen kiinteistéihin ja rakennuksiin, infrastruktuuriin ja
digitaalisiin ratkaisuihin. Globaalit megatrendit tuovat mukanaan valtavia muutoksia, jotka vaativat rakennetun
ympdiristén dlykkyyden uudelleenmddrittelemistd — tdhdn viittaa visiomme Redefining Smartness in Cities. Konsernin
vuoden 2023 liikevaihto oli 211 miljoonaa euroa ja yhtié tyéllistdd yli 2 100 asiantuntijaa. Sitowise Group Oyj on listattu
Nasdaq Helsingin pérssilistalla kaupankéyntitunnuksella SITOWS.
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